
Mid Market Sales Manager (m/w/d)
Vollzeit

Ihre Aufgaben sind:
• Akquisition österreichischer Kunden im Mid Market Segment mit Schwer-

punkt Warenkreditversicherung
• Neugeschäftsakquisition im potentiellen Kundenportfolio (unversicherte, 

sowie bei der Konkurrenz versicherte Zielkunden)
• Bearbeitung von Makleranfragen, sowie Anfragen anderer Kooperations-

partner, wie z.B. Banken
• Erstellen von Akquisitionsunterlagen, Ausarbeitung von Struktur- sowie 

Konditionsvorschlägen in enger Abstimmung mit Commercial Underwriting 
inklusive Abwicklung der internen Genehmigungsprozesse

• Telefonische Beratung sowie persönliche Präsentation und Verhandlung der 
Angebote und Verträge mit Neukunden bzw. Maklern

• Besuche von potentiellen Kunden vor Ort und Repräsentieren bei Messen 
und Fachveranstaltungen

• Laufendes Reporting (Aktivität, Ergebnisse, Forecasts, primär via CRM-Tool)

Sie verfügen über:
• eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung mit Matura oder höherem 

Abschluss
• mindestens 3 Jahre Berufserfahrung in Vertriebspositionen mit telefoni-

schem und direktem Kundenkontakt
• Branchenerfahrung mit Warenkreditversicherung beim Versicherer, Makler 

oder Kunden
• Telesales-Skills und absolvierte Verhandlungstrainings sind von Vorteil
• ausgezeichnete Deutsch und Englischkenntnisse
• sehr gute Präsentationsskills, gute MS Office Kenntnisse
• Erfahrung mit Power Point und CRM Tools
• überzeugende kommunikationsstarke Persönlichkeit
• einen starken Fokus auf das Unternehmen und dessen Ergebnisse
• sehr hohe Kundenorientierung inklusive Verhandlungsgeschick

Für diese interessante Position bieten wir ein Bruttojahresgehalt ab € 40.000,-. 
Selbstverständlich sind wir bereit, Ihre berufliche Qualifikation und Erfahrung im 
Rahmen einer Überzahlung entsprechend zu berücksichtigen.

Sie sind eine überzeugende neugierige Persönlichkeit mit Freude am  
Kundenkontakt und interessiert an einer spannenden Position in einem inter-
nationalen Konzern? Senden Sie uns noch heute Ihre Bewerbungsunterlagen 
unter der Referenznummer MM-20210323.

BENEFITS:

UNLEASH YOUR TALENT. 

BECOME A PART OF THE 
COFACE TEAM

Coface, Niederlassung Austria - Mag. Elisabeth Daniel, MA
Marxergasse 4C - 1030 Wien
T. +43/1/515 54-0 - recruiting-austria@coface.com                            www.coface.at

http://www.coface.at
mailto:recruiting-austria%40coface.com?subject=
https://www.linkedin.com/company/coface/mycompany/
https://www.vielmehralsversichern.at/
https://www.youtube.com/channel/UCuU08Os2ejBRB8dbu76jgIw
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